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Te has decidido.

quz'eres venderla rdpz'do.

quueres hacerlo al precio mds alto posible.

quueres que todo el proceso de venta vaya sobre ruedas,




Que conozcamos todas las caracteristicas del sector (normativa, funcionamiento, etc.).

Que actuemos con rigor, transparencia y confidencialidad.

Que velemos con coherencia por tus intereses econémicos y te ayudemos a evaluar las ofertas de los compradores.

Que te ayudemos a encontrar el mejor precio de oferta de la vivienda y a negociar el precio de venta que mas te beneficia.

Que te ofrezcamos soluciones en un entorno complejo.

Que comercialicemos tu vivienda de tal manera que Illegue hasta el maximo nimero posible de compradores potenciales.

Que te asesoremos sobre como preparar y mostrar la vivienda para maximizar las posibilidades de venta.

Que te aportemos tranquilidad durante el proceso de venta de la vivienda, informandote de lo que hacemos
y de cualquier cambio en la legislacion o en el mercado que pueda afectar la venta.

\

HA LLEGADO LA HORA.
quiero vender

Vas al médico cuando tienes dolor, al mecanico cuando se te estropea el coche y al informatico cuando tienes que
reparar el ordenador.

Cuando quieras vender tu piso o casa, déjalo en manos de un agente inmobiliario APIALIA. El te garantiza sequri-
dad y profesionalidad en el proceso y conoce lo que hay que hacer para vender tu piso rapido, al precio mas alto
posible y sin riesgos innecesarios.

Todos los agentes que formamos parte de APIALIA somos API,

estamos debidamente inscritos en el Registro de Agentes Inmobiliarios de Catalufia —condicién obligatoria
para ejercer la actividad inmobiliaria en Cataluiia- y disponemos de un seguro de responsabilidad civil y de
caucion de amplia cobertura.

Cuando un agente entra al colectivo API se compromete a respetar
un CédlgO ético TZgZH’OSO. Ademas, tiene acceso a una gran variedad de cursos y certificaciones

que le permiten llevar a cabo su trabajo de manera profesional. Un conjunto de beneficios que repercuten
en ti, su cliente.

Ynossloesto, €11 APIALILA somos expertos en el mercado local. colaoramos
en los encargos de venta en exclusiva de las propiedades y los compartimos, gestionando los inmuebles de
manera conjunta. Trabajamos con los mismos procedimientos administrativos de las instituciones que forman
parte de API -Colegios y Asociacién de Agentes Inmobiliarios- para darte un mejor servicio de atencion
personalizada para vender tu propiedad.



LA EXCLUSIVA COMPARTIDA. .

un ejército de profesionales vendiendo tu piso

Q canals

Q Q canals
> No es necesario que hablemos de pisos. Piensa en cualquier objeto que tengas por casa y quieras vender.

Un televisor, por ejemplo. ;Como crees que seria mas sencillo venderlo: dandole el encargo a una persona canals
que vende televisores o a 20 profesionales formados para vender y con 20 tiendas en las que entra gente canals
buscando televisores?

Los agentes APIALILA creemos en la segunda opcion y por eso canals

trabajamos con el método de exclustva compartida.

TU AGENTE

canals

SERVEIS IMMOBILIARIS

:Y COMO FUNCIONA?

Cuando tu, como propietario, firmas un contrato de exclusiva compartida con una agencia de APIALIA, solo
tienes relacion directa y personal con este agente inmobiliario, pero, de hecho, la casa o el piso se podré SEAvEs LuuooiLians
vender desde cualquiera de las inmobiliarias de APIALIA, las cuales estdn permanentemente conectadas por
medio de un sistema en linea.

¢iCUAL ES EL RESULTADO?

Un unico interlocutor que te representa y vela por tus intereses, y muchas empresas trabajando a la vez para ti.
Multiplica exponencialmente las posibilidades de venta y reduce el tiempo que se necesita para vender
la propiedad.




EL PLAN DE MARKETING.

mi pz'SO en venta |
en un gran mar de pisos

gPl(l?’l de mar/fetmg.? Digdmoslo mas sencillo: todo aquello que hay que hacer para destacar tu
piso entre toda la gente que quiere comprar uno. Desde la preparacién del inmueble y el establecimiento del
precio de venta hasta la estrategia de anuncios en portales.

Cuanto mejor hagamos todas estas acciones, mas impacto tendra tu piso entre los compradores potenciales,
mas ofertas interesantes recibirds y, por lo tanto, mas rapido y a un precio mas ventajoso lo venderas.

En APIALIA tenemos los conocimientos, la experiencia y los recursos necesarios para disefar un plan de
marketing de éxito que promocione tu piso como es debido.

En APIALIA creemos en el amor a j)rz'mem vista.

La [)rzmem zmpreszo’n (AY CZCZ'UB. Los compradores empiezan a valorar la vivienda desde el
momento en que la ven por primera vez. La capacidad de discriminacién de algunos compradores es elevada:
se mueven por los portales inmobiliarios de forma tan rapida que tu piso sélo dispondra de un segundo para
llamarles la atenciéon. Por eso, desde el primer detalle hasta el Gltimo, todo tiene que estar perfecto.

Un buen plan de marketing
proporcz'ona cCOMmo
minimo tres o cuaitro visitas al mes

Pregunta por nuestros conoctmientos de home
staging y te sorprenderds de los resultados que tiene esta formula.



Home staging o cémo poner mi prso bonito para los potenciales compradores.

Como has visto, tenemos muchos recursos a nuestro alcance para hacer més atractivo tu piso. También te recomendamos
otras cosas que puedes hacer tU mismo para que tu piso cause la mejor impresion posible.

ORDEN GENERAL.

Basico e indispensable.

La vivienda debe estar tan ordenada
como sea posible para dar una
sensacion de amplitud.

Esto ayudara a los compradores
a ver la vivienda como es en realidad.

CREAR SENSACION
DE ESPACIO.

Este punto es fundamental.

Muchas veces las casas estan saturadas
de muebles y al comprador le resulta
complicado imaginar los espacios
reales.

Si tienes la posibilidad de
descongestionar la vivienda
de mobiliario, hazlo.

Si necesitas ayuda,
te la podemos proporcionar.

PRESENTAR
LA MEJOR COCINA
Y BANO POSIBLES.

A menudo son las dos estancias que
mas hablan del estado de un piso.

Si el comprador las ve horribles,
puede echarse atras en su idea de

hacer una oferta por aquel inmueble.

Si las ve bien, puede plantearse
dejarlas como estan o hacer
una reforma.

Parece mentira, pero a veces
un simple lavado de cara mejora
notablemente la percepcion
del comprador.

DOMINAR LOS OLORES.

La visita va genial.

Ves que al potencial comprador
le esta gustando el piso, pero de repente
arruga la nariz debido a un mal olor.

Intenta evitar que un mal olor
te estropee una posible venta ventilando
la vivienda antes de una visita,
sobre todo si no esta habitada,
y abriendo los grifos durante unos
segundos para evitar los malos olores
de las canerias.

Incluso se pueden colocar
ambientadores de ciertos aromas
para causar mejor impresion.

PINTURA.

Una casa con la pintura en mal estado
da sensacion de dejadez.

Pintar el piso o la casa, de color blanco
o de colores neutros, es una buena idea.

Si quieres evitar molestias innecesarias,
en APIALIA podemos ofrecerte
este servicio y nos encargamos de todo.

ESPACIOS EXTERIORES.

Los balcones, las terrazas o los patios
son las zonas que mas atraen
la atencién en una vivienda.

No todo el mundo puede disfrutar de
ellos y siempre hace ilusién
la idea de tener un piso o casa
con espacio exterior.

Para que no pierdan el encanto es
importante tenerlos limpios, y el jardin
y las plantas, muy cuidados.

Porque somos conscientes de que esto
es importante, en APIALIA disponemos
de servicios de jardineria y limpieza,
entre otros. Inféormate sin compromiso.

EL PRECIO.

no es uUna clencia exacta
pero aun menos un instinto

¢ Cudnto vale mi casa? Seguro que te lo estds preguntando.

No es facil. De hecho, es uno de los aspectos mas dificiles del proceso de venta y con el que hay que
tener mucha precaucién porque te estas jugando el dinero.

Por una parte, no quieres establecer un precio tan alto que desanime a los posibles compradores...
tampoco uno tan bajo que genere mucho interés pero provoque que recibas ofertas por debajo del
precio de mercado real.

Si algo sabemos en APIALIA, tras todos estos afios dedicados a la venta de viviendas, es que no
puedes fijar el precio de venta del inmueble guiandote por lo que necesitas, por lo que has gastado,
por lo que quieres, por el precio que tiene la vivienda que compraras, por lo que te dijo el vecino o
por tus sentimientos hacia la casa. Seria un error que te puede hacer perder dinero y tiempo.

El valor de mercado de tu vivienda no tiene nada que ver con esto. O lo que es lo mismo,
el valor de mercado de tu casa no lo determinas ti, sino
el precio que el mercado estd dispuesto a pagar justo en el
momento en que ti deseas venderla.

Déjate asesorar por un experto APIALIA que conoce el mercado de tu zona. El te aconsejara qué es
lo que maés te conviene.




cQué pasa st me equivoco con el precio?

Guia rdpida

para fyar
el precio perfecto

Puedes pensar en poner un precio por encima de lo que el mercado esta
dispuesto a pagar para poder negociar. No te recomendamos esta estrategia,
porque los compradores también se asesoran para no pagar mas de lo que
creen que hay que pagar y, mientras tanto, el mercado va fluctuando y es
posible que tengas que acabar vendiendo mas barato de lo que pensabas.

Mal negocio.

Como lo hace un agente APIALIA para determinar
el precio de mi piso.
Un agente APIALIA es un experto del mercado inmobiliario. Combina el conocimiento

que tiene de los inmuebles, lazonay los compradores con herramientas tecnoldgicas
que le proporcionan datos que tu no tienes.

Te ayudard a determinar un valor estimado de la vivienda teniendo en cuenta
criterios objetivos varios como:

ACTIVIDAD DE LOS COMPRADORES
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> La ubicacion.

> El estado de conservacién de la propiedad.

> La comparativa de precios de viviendas similares a la venta y de los vendidos recientemente.

> La situacion del mercado actual.

> Las posibilidades de financiacion.

LUZ VERDE

> La percepcion del comprador.




EL EQUIPO.

Multiplica las opciones de vender tu piso mds rdpido y al mejor precio posible.
Con APIALIA, menos es mas.

La normativa de vivienda es estricta y no permite la publicidad
de inmuebles sin la firma previa de una nota de encargo y la entrega
de ciertos documentos.

C/ Sant Casimir, 12 08290 Cerdanyola del Vallés
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